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Wirtschaftsingenieure verbinden technisches und betriebswirtschaftliches Fachwissen und
agieren so als Briickenbauer zwischen Technik und Wirtschaft in ihren Unternehmen. Als
Projektmanager oder in Fihrungspositionen treiben sie Innovation und operative Exzellenz
voran, indem sie Herausforderungen ganzheitlich angehen.

Was ist ein Wirtschaftsingenieur?

Dank ihrer ausgepragten Kommunikationsfahigkeiten und ihres breiten, fundierten
Fachwissens sind sie in der Lage, interdisziplindare Teams zu leiten und sich intensiv mit
spezifischen Themenbereichen auseinanderzusetzen.

Unser Studiengang vermittelt
die notwendigen Methoden,
Fahigkeiten und Werkzeuge, um
die drei Bereiche technische
Machbarkeit, wirtschaftliche
Tragfahigkeit und
, Kundenakzeptanz miteinander
Q in Einklang zu bringen.

Innovation
Dies fuhrt zu Innovationen, die
die traditionellen Grenzen
zwischen Technologie,
Wirtschaft und Design
uberwinden.

Durch praxisorientierte Spezialisierungen werden unsere Studierenden gezielt auf ihre
zukunftigen Berufsprofile vorbereitet.

X Product Management und New Business Development
Qﬁ e Kundenorientierte Produktstrategien, Konzeptentwicklung und erfolgreiches Marketing
= e Ermittlung neuer Geschaftsmoglichkeiten durch Markttrendanalysen, die Entwicklung von
Geschaftsmodellen und die Gewinnung neuer Kunden
e Enge Zusammenarbeit mit den Design- und Entwicklungsteams

Operations Management
Lﬁ::l ® Gestaltung von Fertigungsprozessen, Materialplanung und Personalmanagement fiir
oo hohe Produktivitat und Wettbewerbsfahigkeit
e Uberwachung der Lagerbestande und Einflihrung von
Qualitatsmanagementsystemen zur Steigerung der betrieblichen Exzellenz
e Direkte Auswirkungen auf Produktivitat und Wettbewerbsfahigkeit

Sales and Marketing Management
(9;@ ¢ Planung, Umsetzung und Supervision von Marketingmassnahmen fiir einen
ﬁga"l\ erfolgreichen Vertrieb
e Steuerung des Vertriebsprozesses und Leitung des Vertriebsteams
e Entwicklung von Strategien, Produktkonzepten und Werbemassnahmen zur
Starkung der Kundenbindung und Steigerung des Umsatzes
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Die BAT verbindet Unternehmen mit HSLU Wirtschaftsingenieuren im Abschlussjahr, die 3—
4 Jahre Praxiserfahrung aus ihrer Lehre mitbringen. Der Umfang ist ca. 360h lber das
Semester (4 Monate, 90h/Monat bzw. ~3 Tage/Woche). Basierend auf |hrer Fragestellung
flhrt ein Student ein angewandtes Forschungsprojekt durch; erstellt eine fundierte
Evidenzbasis; wahlt passende Methoden; analysiert Ergebnisse und leitet klare
Entscheidungsgrundlagen sowie praxisnahe Empfehlungen ab. Sie profitieren von frischem,
strukturiertem Denken, zusatzlicher Kapazitat und einem hochwertigen Bericht (40—60
Seiten) plus Prasentation—waochentlich betreut durch einen erfahrenen Professor.

BAT — Bachelor Thesis

Product Management & New Business Development

Kundenbedirfnisse identifizieren, (digitale) Geschaftsmodelle entwickeln und validieren sowie
nachhaltige Produkte/Dienstleistungen von der Idee bis zur Markteinfiihrung tiber strukturierte
Innovationsprojekte aufbauen.

Entwicklung eines digitalen Geschaftsmodells und einer Erldslogik flr ein neues Angebot
Konzeption eines Produkt-Service-Systems (Servitization) inkl. Business Case
Kundenanalyse und Konzeptvalidierung fur eine neue Produktidee (MVP/Prototyp-Plan)
Aufbau einer nachhaltigen Produktstrategie und einer Circularity-Roadmap

Aufbau und Management einer Innovationspipeline (von der Idee bis zur Umsetzung)

Operations Management

End-to-End-Prozesse und Lieferketten gestalten und verbessern mittels digitalem Process
Engineering und Excellence-Methoden zur Steigerung von Qualitat, Liefertreue, Kosteneffizienz und
Produktivitat.

Neugestaltung eines Produktionsprozesses mittels Digital Process Engineering

Einflihrung von Operational Excellence: KPI-System, Shopfloor-Management und
Verbesserungsroutinen

Kapazitatsplanung und Produktionsprogramm-Optimierung fiir bessere Lieferperformance
Optimierung von Lieferkettennetzwerk und Bestanden (Servicelevel vs. Kosten)

Verbesserung von Qualitat und Prozessstabilitat (Ursachenanalyse + Standardisierung/Controls)

Sales & Marketing Management

Nachfrage und Umsatz durch datengetriebenes Online-Marketing, CRM und Vertriebsmanagement
aufbauen—Go-to-Market-Strategien gestalten und Kunden in internationalen Markten entwickeln.

Entwicklung einer B2B-Vertriebsstrategie und eines Sales-Playbooks (Segmente,
Wertversprechen, Pitch)

Einrichtung eines CRM-Systems und Gestaltung der Customer Journey
Online-Lead-Generierungsstrategie (Kanale, Content-Plan, Kampagnenmessung)
Internationaler Markteintrittsplan (Zielmarkte, Positionierung, Partner, Preise)
Marketingstrategie und Markenpositionierung fir eine industrielle Losung

https://sites.hslu.ch/ta-bachelorarbeiten/2025/03/25/wirtschaftsingenieurwesen-innovation-bachelor-
diplomarbeiten-2025/
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Die BAT kann auch aufbauen auf eine vorhergehende Industriearbeit

gemacht werden!

Nach einem erfolgreichen PAIND-Projekt starten unsere Studierenden mit dem nachsten
Kooperationsprojekt, ihrer Bachelorarbeit (BAT). Der umfangreiche Zeitrahmen ermdoglicht
es den Studierenden, tiefer in Themen einzutauchen und sich als Expert:innen zu
entwickeln. Die Studierenden wahlen ihre Themen frei und dirfen gerne mit dem
bisherigen Unternehmen weiterarbeiten und auf ihrem PAIND-Projekt aufbauen.

Der Kostenbeitrag eines Industriepartners betragt in jedem Fall bei einer BAT 1’000 CHF.

PAIND BAT
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Danke fiir lhr Interesse!

Wir beantworten jederzeit gerne lhre Anfragen zu unserem Programm oder zu den
beeindruckenden Projekten, die unsere Studierenden erfolgreich umsetzen. Profitieren Sie
von erfahrenen Coaches mit umfassender Erfahrung in Kooperationsprojekten.

Institut fur Innovation und Technologie Management IIT

André Trochsler
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